红酒代理协议

　　广州市如己贸易有限公司是西班牙葡萄酒蒙特高斯中国地区红酒经销总代理商，爱宾兰莎华南地区总代理及里奥哈-波尔登广东省总代理，现因市场发展需要，经双方协商一致，甲方同意授权乙方作为甲方（　　　）地区（省会、地级、县级）代理商，销售地域为（　　　）范围内。并约定以下条款互相遵守：

一、乙方代理资格及代理期限

　　1、乙方必须具备有工商及酒类经营执照。

　　2、乙方必须在签订此协议后一周内向甲方支付代理保证金人民币 　　  万元，若在代理期内无违反此协议的情况发生，代理期满后十五天内甲方将退回保证金（无利息）。

　　3、代理期限叁年。自     　年  　月 　日起至     　年 　月 　日止。

二、销售定额数量

　　首次订货不少于 　　箱共 　　支。以后每月订货量不低于 　　箱 　　支（可分次或一次订货）。每年为 　　箱共 　　支。

　　每次订货赠送等于总货值10%的葡萄酒作为促销用酒。

三、提货价与零售价

　　1、乙方在甲方处的提货价为全国标准零售价的     折（不包括运费及保险费）；地区代理商对区域内分销（或经销商）的价格由各代理商确定。

　　2、甲方建议乙方按照全国标准零售价销售，具体价格由乙方自行确定。

　　四、订货及结算方式

　　1、乙方订货必须提前一个月，甲方根据各代理商先后订货供应。

　　2、甲方接受乙方预定后，乙方需向甲方支付50%预付款，余款于提发货前付清。

　　3、运费及保险费费用由      方负责。

五、双方责任和义务

　　甲方（总代理商）

　　1、全国统一策划宣传、广告，统一制订有关市场定价和定位。

　　2、向乙方提供葡萄酒有关进口手续、商检资料和有关产品介绍。

　　3、确保地区代理商订货的供应和合同的执行，对各地区代理商应一视同仁，先后顺序发货。

　　4、及时协调各地区代理商区域销售关系，统一组织各地区代理商的销售业务培训和西班牙酒庄交流活动。

　　乙方（地区代理商）

　　1、在甲方授权区域内建立销售网络，选择和确定分销或经销商，保证完成年度销售计划和额度。

　　2、自行确定区域内的销售批发价和特定场点（娱乐场所、酒楼、宾馆等）的市场价格。

　　3、及时向总代理商反映有关销售情况、库存情况和市场定向。协助总代理商处理与周边区域代理商的关系。

六、违约责任

　　1、甲方若违反本协议或不能按合同供应货源，乙方有权提出中止代理合同并要求返还代理保证金和直至要求有关赔偿损失的权力。

　　2、乙方若违反协议或未能完成协议规定的订货量，甲方有权提出中止代理合同并处罚代理保证金和直至要求有关赔偿损失的权力。

七、代理期满的中止和延续

　　1、本协议执行代理期满前一个月，乙方应通知甲方是否延续本地区代理权，同等条件下，地区代理商有优先延续地区代理的权利。若乙方未通知甲方是否延续，则本协议到期中止。

　　2、本协议存续期内，甲乙双方欲解除代理关系，均需提前一个月以书面形式通知对方。

　　3、代理保证金在代理期满或中止后的十五天内退还给地区代理商（因违反本协议被取消代理资格的除外）。

八、其它

　　1、遇有不可抗力因素影响上述的各项事宜执行，双方互不承担相应责任。

　　2、在本协议执行中若出现有关违约行为。双方可协商解决，达不成共识，可诉讼仲裁。并按有关仲裁承担相应的责任。

　　3、本协议在双方签署并乙方交纳保证金后生效。乙方交纳保证金和本协议签署后五天内，甲方应将授权书送交乙方，确保地区代理商的经营合法性。

　　4、本协议一式四份，甲乙双方各执二份，经双方法人代表或授权代表签名盖章后生效。

甲方（章）： 　　　　　　　　　　　 　　乙方（章）：

法人代表（签名）：　　　　　　　　 　　 法人代表（签名）：

地址： 　　　　　　　　　　　　　　　　地址：

开户银行： 　　　　　　　　　　　　  　开户银行：

帐号： 　　　　　　　　　　　　　　　　帐号：

时间： 　　年 　　月 　　日

签约地点：
